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Spécialiste dans marketing digital. Je définis et mets en œuvre les stratégies d’acquisition et de notoriété.
A PROPOS DE MOI

EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

2012-2021  KIAOZÉ | CONSULTANT DIGITAL
Cabinet de conseil en stratégie marketing et multimédia - Responsable activités web et marketing.

2008-2012  KIPOUCE | RESPONSABLE WEB
Holding activités Marketing, E-commerce, Transport logistique, ISO - Responsable web et communication.
 Gestion de projets web – Boutique en ligne
 Portail e-commerce B2B, Intranet et CRM (SugarCRM)

 Référencement (SEO, SEA, Display), Webmastering & Contenu
 Partenariat, KPI, Reporting

2006-2008  SAGE | RESPONSABLE MARKETING MULTIMÉDIA
Editeur de logiciels multi-domaines – Responsable pôle web et marketing digital.
 Responsable activités web activité Transport Logistique
 Management (4 personnes) et mangement transverse

 Déploiement CRM et suivi
 Communication internet & externe – Web et Intranet

2004-2006  ELIT | CHEF DE PROJET WEB
Editeurs de logiciels transport logistique – Chef de projet marketing.

1999-2003  CLARANET| WEBMASTER
Entreprise avec activité infogérance et FAI – Webmaster sites Claranet, FreeSurf (8 millions de pages vues).

2004  UNIVERSITÉ SCIENCES HUMAINES POITIERS | FORMATEUR
Master Technologie de l’information – Formateur CMS.

2004 - Master 2 Gestion de projet multimédia - Webmestre éditorial, Mention Très Bien
ITAIM de Levallois-Perret - Mémoire sur la mise en place de CMS et outils collaboratifs
1997 – Bachelor of management 
ESCEM Poitiers / Paris - Gestion de projet, technologies de l'information, stratégie
1997 - Maîtrise / Licence / Deug - Sciences humaines - Histoire contemporaine & didactique

COMPÉTENCES

FORMATIONS

MARKETING
Audit, Analyse, Conseil et mise en place de stratégie marketing multicanal & KPI. Acquisition et Fidélisation. Génération de trafic : SEA/SMO 
recherche du meilleur ROI (Ads Search & Display, GKP, Sugar, Salesforce, HubSpot, Hotjar, Notion, etc.). Gowth Hacking : Phantombuster, 
ProspectIn, Zapier, Make, etc.).
MANAGEMENT
Gestion d’équipe, Management transverse, Planning, Suivi projet, Gestion de partenariat et fournisseur.
RÉFÉRENCEMENT
SEO, SEM, SEA, Référencement local, Growth hacking. Optimisation technique et rédactionnelle : Audit SEO, Structure  sémantique,
Netlinking, PBN, Domaining, Crawl ( Search Console, Data Studio, Analytics, Tag Manager, SEMrush, SEObserver, Screaming frog, etc.).
COMMUNICATION
Stratégie de contenu, Planning éditorial, Communiqué et relation presse (Interview, Fiche produits …).
Mailing,  Newsletter, Blog, Landing, Persona, Buyer's journey, Community management  (Suite Adobe, Figma, Suite Office, Hubspots, etc.).
DÉVELOPPEMENT
Intégration, HTML, PHP, MySQL, CSS, XML, Bash. CMS (Wordpress, Woocommerce, Drupal, Joomla, Modx, Magento, etc.).
PLATEFORMES ET RÉSEAUX
Windows, Linux, Maintenance serveur, Hosting, Apache, Mysql, Vhost, Log, Optimisations.

 Prestations de marketing et communication
 Gestion de projets et Maitrise d’ouvrage
 Relation client, Conseil et Stratégie

 Création de notoriété et contenu
 Responsable technique - Hébergement
 Développement, Responsable technique, Formation, etc.

LANGUES : Anglais professionnel, Espagnol niveau scolaire // DIVERS : Permis B, C et Côtier

2022 - AUJOURD’HUI  ZILMEO | CHIEF DIGITAL OFFICIER / HEAD OF DIGITAL
Société de conseil en marketing et digitalisation des activités - Responsable digital. En moyenne : + 180% de trafic et 80% 
de leads par client. Concernant le SEO de nombreuses premières pages et de P0 pour nos clients.
 Plan de communication et stratégie webmarketing
 Acquisition et Fidélisation
 Commerce, Conseil et Stratégie
 Reporting et Suivi KPI

 Génération de trafic et de leads par le biais de différents 
supports webmarketing (SEO, SEA, SEM, Emailing, Création de 
contenu, Affiliation, Liens sponsorisés, Netlinking, PBN, etc.)

 Formateur (SEO, Réseaux sociaux, , Emailing, CRM, etc.)
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